Списак питања за колоквијум из Бизнис плана, Асистент Дајана Ерцеговац
1. Oбjaсните појам, намену и значај пословног плана 

2. Објасните основне карактеристике квалитетног пословног плана

3. Објасните ко учествује у изради бизнис плана

4. Објасните контролну функцију бизнис плана

5. Објасните краћи и дужи временски период пројекције релевантних фактора БП

6. Објасните тип БП у зависности од делатности предузећа

7. Објасните делове БП од формалног и суштинског значаја

8. Шта опредељује кориснике из кредитиних организација у одлучивању о одобравању кредита инвеститору на основу БП

9. Објасните шта садржи део БП – Основни подаци о инвеститору
10. Објасните шта садржи део БП – Основни подаци о ауторима

11. Објасните анализу и оцену развојних могућности инвеститора

12. Објасните шта садржи резиме

13. Објасните шта је понуда гаранције и врсте гаранција

14. Наведите шта све садржи Додатак БП

15. Наведите структуру оперативног плана

16. Наведите шта садржи резиме техничко-технолошке анализе

17. Објасните критеријуме за поређење варијанти техничко-технолошких решења

18. Објасните шта садржи опис одабраног технолошког решења

19. Објасните шта садржи опис грађевинских објеката

20. Наведите шта садржи попис неопходних средстава за рад

21. Објасните искоришћеност техничког и оптималног капацитета

22. Објасните шта је нормирани утрошак материјала и како се израчунава трошак директних материјала

23. Објасните шта садржи анализа организационих и кадровских аспеката

24. Објасните организациону структуру

25. Објасните ко су кључне особе

26. Објасните шта садржи анализа локације

27. Објасните карактеристике макролокације и микролокације

28. Објасните избор: градња/ куповина или изнајмљивање простора инвестиционе активности

29. Објасните анализу заштите животне средине

30. Објасните анализу заштите на раду

31. Објасните шта је у фокусу маркетинг плана и наведите 2 основна дела

32. Објасните значај маркетинг плана за израду финансијског плана

33. Објасните шта је све садржано у плану продаје и на која питања даје одговор план продаје
34. Објасните поделу карактеристика производа и купаца

35. Објасните животни циклус производа

36. Објасните шта су комплементарни и супститутивни производи

37. Објасните 3 нивоа конкуренције

38. Објасните поделу производа према квалитету

39. Објасните шта је тржишна сегментација и 3 основне маркетинг стратегије

40. Објасните које информације се прикупљају истраживањем тржишта

41. Наведите фазе анализе и процене тражње

42. Објасните шта су секундарни извори информација

43. Објасните шта су примарни извори информација и методе прикупљања информација

44. Објасните посматрање и фокус групе

45. Објасните анкетирање и експериментисање

46. Објасните релевантне факторе тражње

47. Објасните шта је маркетинг микс и наведите његове елементе

48. Објасните шта је промоција и наведите врсте промотивних активности
49. Објасните шта је оглашавање и програм оглашавања (5М)
50. Објасните циљеве оглашавања у зависности од фаза животног циклуса производа
51. Објасните медије масовне комуникације

52. Објасните унапређење продаје и њене предности

53. Објасните односе са јавношћу

54. Oбјасните дистрибуцију као елеменат маркетинг микса
55. Објасните дужину канала дистрибуције

56. Објасните политике дистрибуције

57. Објасните цену као елеменат маркетинг микса

58. Објасните политику цена

59. Објасните три ценовна циља

60. Објасните ценовну еластичност тражње

61. Објасните везу између цене и осталих инструмената маркетинг микса

62. Објасните анализу и процену понуде

63. Објасните улазне и излазне баријере као факторе понуде конкурената

64. Објасните хоризонталну и вертикалну интеграцију као факторе понуде конкурената

65. Објасните ниво глобализације као фактор понуде конкурената
66. Објасните шта је SWOT анализа (циљ)

67. Објасните интерне факторе SWOT анализе
68. Објасните екстерне факторе SWOT анализе
69. Објасните пројекцију пласмана производа

70. Објасните шта обухвата план набавке, а шта се искључује из плана набавке

71. Објасните структуру плана набавке

72. Објасните карактеристике основних инпута

73. Објасните анализу могућности набавке инпута

74. Објасните могуће проблеме набавке инпута и могућност супституције инпута

75. Објасните анализу и процену услова набавке инпута и њене фазе

76. Објасните које факторе тржишта је потребно анализирати за инпуте код којих је присутна неизвесност будуће набавке

77. Објасните пројекцију услова набавке инпута

СПИСАК ЧЕСТИХ ПИТАЊА НА ИСПИТУ (Могућа су и друга питања Професора на испиту):

1. Објасните шта су улагања у сталну имовину

2. Објасните шта су трајна обртна средства и како се израчунавају

3. Објасните коефицијент обрта 

4. Објасните пословањем условљена обртна средства и изворе обртних средстава (израчунавање)

5. Објасните оптималне залихе

6. Објасните динамику улагања у трајна обртна средства

7. Објасните изворе финансирања

8. Објасните шта је каматна стопа
9. Објасните 3 кредитне фазе

10. Објасните шта је камата, а шта ануитет

11. Објасните израчунавање камате и 2 метода отплате кредита

12. Објасните шта је интеркаларна камата

13. Објасните шта обухватају укупни приходи и укупни расходи 

14. Објасните шта је амортизација и методе израчунавања

15. Наведите и објасните основне финансијске извештаје

16. Објасните шта је економски ток

17. Објасните шта обухвата финансијска анализа

18. Објасните показатеље рацио анализе

19. Објасните З тест

20. Објасните показатеље ефикасности

21. Објасните шта је дисконтна стопа

22. Објасните динамичке показатеље ефикасности 

23. Објасните шта је нето садашња вредност 
24. Објасните индекс рентабилности и интерну стопу рентабилности

25. Објасните статичке показатеље ефикасности

26. Објасните преломну тачку рентабилитета

27. Објасните анализу осетљивости
