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MENADZMENT U
SPOLJNOJ TRGOVINI



POSREDNICI KOMISIONARI U SPOLINOTRGOVINSKIM POSLOVIMA

POSLUJU U SVOJE IME A ZA RACUN SVOG NALOGODAVCA!

lzvozni komision
Uvozni komision
Konsignaciona prodaja



ANGAZOVANJEM KOMISIONRA U 1ZVOZNOM POSLU NASTAJU DVA UGOVORA:

1. UGOVOR O KOMISIONU - njegove strane su komisiono preduzece t;.
Komisionar odnosno izvozik i proizvodaC dobara koja se plasiraju na inostranom
trzistu. KOMISIONAR SE OBAVEZUJE DA CE U SVOJE IME A PO NALOGU | ZA
RACUN SVOG KOMITENTA OBAVITI PRODAJU DOBARA NA INOSTRANOM
TRZISTU. Po obavljenom poslu komitent ¢e mu isplatiti ugovorenu proviziju.

2. UGOVOR O KUPOPRODAIJI TJ. 1ZVOZU — njegove strane su komisionar t;j.
lzvoznik i kupac u inostranstvu. KOMISIONAR SE OBAVEZUJE DA CE U
DOGOVORENOM ROKU DA 1ZVRSI ISPORUKU DOGOVRENOG DOBRA A KUPAC SE
OBAVEZUIJE DA CE 1ZVRSITI PLACANJE U DOGOVORENOM ROKU.




ANGAZOVANJE KOMISIONRA U IZVOZNOM POSLU

Zaklju¢enjem ovih ugovora formiraju se tri poslovna odnosa:

1. Poslovni odnosi izmedu komitenta tj. Proizvodaca i njegovog komisionara.
2. Poslovni odnos izmedu komisionara i kupca iz inostranstva.
3. Poslovni odnos izmedu kupca iz inostranstva i proizvodaca.




omisionar je specijalizovan za poslove distribucije pa bolje od sotalih
poznaje zahteve medunarodnog trzista

Ima ostvarenu poslovnu saradnju sa proverenim partnerima.

Komisionar moze objediniti izvoz veceg broja svojih komietanata, pa preme
tome moze prodavati i komplementarne proizvode.

Komisiona provizija za izvoznika mozZe biti nizi troSak nego daje direktno
izvozio.

Komisionar preuzima na sebe sve spoljnotrgovinske operacije.
Komisionar kreditira svog komitenta.

Preuzima sve faze izvoznog posla i placa sve troskove koji tom prilikom
nastanu.

Cesto kreditira i same kupce.
Ugovor o komisionu je neformalnog karaktera



Isionar izvrSava naloge komitenta strucno i sa paznjom dobrog privrednika.

Sve koristi koje ostvari iznad ocekivanih pripadaju komitentu, dok gubitke mora
nadoknaditi u korist svog komitenta.

Mora obavestavati komitenta, stiti njegove interese i Cuvati poslovne tajne tokom
realizacije posla.

Po zavrSetku posla komisonar stiCe pravo na naplatu KOMISIONE PROVIZIJE od
svog komitenta, naknadu nastalih troskova kao i kamatu na nastale troskove.

Komisionar sa stranim partnerom zakljucuje ugovor o izvozu odredenog dobra i
preuzima izvrSenje svih obaveza iz ugovora, vrsi sva placanja i naplatu prodatog
dobra.

Posto se u potpunosti realizuje komisioni posao komisionar cedira svoja prava na
svog komitenta.




ANGAZOVANJEM KOMISIONRA U UVOZNOM POSLU NASTAJU DVA UGOVORA:

1. UGOVOR O KOMISIONAM POSLU (UVOZU) - Proizvodac je u ovom slucaju
komitent odnosno krajnji korisnik, a komisionar je uvoznik. KOMISIONAR SE
OBAVEZUJE DA U SVOIJE IME A PO NALOGU | ZA RACUN KOMITENTA OBAVI
UVOZ ROBE SA INOSTRANOG TRZISTA, za $ta ¢e mu po obavljenom poslu biti
ispladena ugovorena provizija od strane komitenta.

2. UGOVOR O KUPOPRODAIJI - zakljuCuju ga komisionar tj. Uvoznik i prodavac iz
inostranstva. PRODAVAC SE OBAVEZUJE DA CE U DOGOVORENOM ROKU IZVRSITI
ISPORUKU DOGOVORENOG DOBRA A KOMISIONAR TJ. UVOZNIK SE OBAVEZUIE
DA CE U DOGOVORENOM ROKU 1ZVRSITI PLACANIJE.



ANGAZOVANJE KOMISIONARA U UVOZNOM POSLU

Zakljucenjem ovih ugovora dolazi do formiranja tri poslovna odnosa:

1.

Poslovni odnos izmedu proizvodaca tj. Nalogodava i njegovog komisionara t;j.
Uzovnika

Poslovni odnos izmedu komisionara i prodavca u inostranstvu

Poslovni odnos izmedu proizvodaca koji je nalogodavac ili krajnji korisnik robe
i prodavca iz inostranstva.



Komisionar je upoznat sa ponudom i potencijalnim medunarodnim trzistima pa
moze obezbediti povoljniju nabavku.

Proizvodno preduzece prepusta uvoz potrebnih dobara za reprodukcioni ciklus
ili za finalnu potroSnju komisionaru uvozniku.

On je specijalizovan za uvoz sa odredenih trzista kao i za uvoz odredenih vrsta
roba.

Jedan komisionar moze kupovati u inostranstvu od jednog prodavca
istovremeno za vise svojih komitenata, pa prema tome moze ostvariti popuste
u ceni

Komisiona provizija je Cesto nizi troSak od direktnog uvoza

Komisionar pri uvozu placa ugovorenu vrednost robe, zavisne troskove uvoza,
vrednost carine.

Po realizaciji posla naplacuje proviziju i pomenute troskove.
Komisionar Cesto kreditira svog komitenta pa ima pravo i na obracun kamate.




Iavivauvu IIUIVB\.— (AN AR B IR S RRNE | \l\l UJI“ljeg I(Orisnika uvezene rObe)
stru¢no i sa paznjom dobrog privrednika stiti interese svog komitenta.

Mora slediti uputstva komitenta i obavestavati ga o svemu.

Komitent precizira gonju limit cenu iznad koje ne prihvata uvoz

Komisionar mora ispuniti obaveze prema prodavcu u inostranstvu od kojih je
najvaznija obaveza placanja uvezenog dobra.

Uvozni komision je odgovoran za fazu pre ugovaranja, fazu ugovaranja i fazu
realizacije uvoznog posla.

Od komitenta vrsi naplatu vednosti uvezenog dobra koju je prethodno platio,
zatim naplatu zavisnih troskova uvoza, troskova carine, komisione provizije i
kamate na sredstva angazovana u procesu uvoza.



GNACIONA PRODAJA

To je pratedi vid prodaje koji treba da ubrza osnovu prodaju.

Jedan je od oblika komisione prodaje koja se vrsi preko konsignacione prodvnice u
inostranstvu.

U konsignacionim prodavnicama se mogu pronaci gotovi proivzodi ali i rezervni
delovi, sirovine i reprodukcioni materijali.

Zastupnik Cesto uz ugovor o generalnom zastupanju potpisuje sa principalom i
ugovor o konsignaciji.

U konsignacionim prodavnicama zastupnik ¢e prodavati i najvaznije rezervne
delove i sklopove iz kjoih se sastoje proivzodi koje on po ugovoru o zastupanju
prodaje na svojoj teritoriji.

U konsignacionim skladistima moze Cuvati robu vise komitenata.



UGOVOR O KONSIGNACUI

Zastupnik preuzima obavezu da deluje kao komisionat tj. KONSIGNATOR.

Principal preuzima ulogu komitenta tj. KONSIGNATA koji ima obavezu da posalje
robu dogovorene vrednosti i koli¢ine radi prodaje u konsignacionim prodavnicama.

Nakon prodaje robe KONSIGNATOR IMA PRAVO DA NAPLATI KONSIGNACIONU
PROVIZIJU. Ugovor se zakljucuje u pisanoj formi i potrebno je da ga odobri
nadlezni drzavni organ. Konsignator mora vrsiti periodicne obracune i
ispostavljati ih konsginatu.

Roba u konsignacionoj prodavnici se carini tek kada se izvrSi njena prodaja.
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