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MENADZMENT U
SPOLJNOJ TRGOVINI



RIZICI U SPOLINOTRGOVINSKOM POSLU

- PRENOSIVI RIZICI
- NEPRENOSIVI RIZICI



ene prepreke mogu usporiti ili onemoguciti isporuku

ovorene robe.

Rizik od fizickog ostec¢enja i gubitka robe, promene svojstava robe, prostorna
distanca, veliki broj u€esnika, kasnjenje u predvidenim rokovima

PODELA RIZIKA U SPOLINOTRGOVINSKOM POSLU:
* Rizici kojima je izlozen 1ZVOZVNIK

* Rizici kojima je izlozen UVOZNIK

* Rizici kojima je izlozena FINANSISKA INSTITUCIJA KOJA KREDITIRA TI.
FINANSIRA IZVOZ.

RIZICI SE IZBEGAVAJU NA SLEDECE NACINE:
* Samoosiguranje

* Prevaljivanje rizika na partnera

* Prevaljivanje rizika na trece lice



al

PregovaracCke strane ga mogu preneti na trecu stranu i po pravilu su rezultat
delovanja nekih objektivnih okolnosti.

To su: transportni rizici, ratni i politicki rizici i rizici vezani za ugovoreni metod
pladanja.
Retko se javljaju, ali su intenzivni i Cesto pogubni kada se jave.

DOGADAIJI SU REZULTAT OBIJEKTIVNIH OKOLNOSTI NA KOJE NI JEDNA
UGOVORNA STRANA NIJE MOGLA UTICATI.

Ova vrsta rizika se osigurava kod:

Specijalizovanih kompanija za osiguranje uz uplatu premije osiguranja

Banaka koje osiguravaju korisnika garancije od rizika neispunjenja ugovornih
obaveza nalogodavca garancije uz pla¢anje nadoknade banci po ugovoru o
garanciji




NEPRENOSIVI RIZICI

Ne mogu se preneti na trecu stranu posto su rezultat delovanja subjektivnih
faktora i mora ih snositi strana koja ih je i izazvala.

Neki od njih pogadaju samo kupca, neki samo prodavca a neki i obe ugovorne
strane u spoljnotrgovinskom poslu.

TERET RIZIKA SNOSI STRANA KOJA IH JE IZAZVALA.



voznika ili izvoznika.

* Rizik da roba ne odgovara zahtevima uvoznog trzista, da se kvalitet i svojstva
isporucene robe izmene tokom transporta i manipulacije robom, iznenadna
promena carisnkih, deviznih i drugih propisa u zemlji uvoznika...

 Dobro upoznati stanje na trzistu inostranog partnera i sa propisima zemlje
uvoza ili izvoza.

* lzvoznik se moze zastitii unosSenjem klauzule koja definiSe njegovo pravo da
ukoliko od momenta stupanja na snagu kupoprodajnog ugovora dode do
promene propisa koji bitno utiCu na realizaciju izvoza izabere za sebe povoljnije
zakonsko resenje.

 Svaka strana u pregovorima imace svoje instrumente samoosiguranja od
neprenosivih rizika.
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INSTRUMENTI MEDUNARODNOG PLATNOG PROMETA

Doznaka

Menica

Cek

Kreditno pismo
Dokumentarni inkaso
Dokumentarni akreditiv




VEZENE T). IZVEZENE ROBE:

Prodaja robe za kes ili na kredit u spoljnotrgovinskim transakcijama zahteva
veli stepen obezbedenja ucesnika.

Usled prostorne udaljenosti stepen nepoverenja i nepoznavanja partnera je
vedi.

Vremenska distanca izmedu momenta isporuke i vremena naplate
spoljnotrgovinskog posla.

Period u kom izvezena roba mora biti naplac¢ena tj. Period u kom uvezena roba
mora biti plaéena prema nasim propisima iznosi 60 dana.

lzvoznik moze robu isporuciti a da mu kupac ne plati robu tj. Uvoznik moze
robu platiti a da mu prodavac robu ne isporuci.



PRODAJA ZA KES

* Naplata izvezene robe se vrsi u kratkom vremenskom periodu,
definisanom propisima zemlje izvoznika.

* Naplata se moze izvrsiti pre izvrsenja isporuke, u toku isporuke po
izvrSenoj isporuci uz primenu instrumenata medunarodnog
platnog prometa.

 Danizvoza robe je dan izvoznog carinjenja.

PRODAIJA NA KREDIT

Nastaje kada izvoznik prihvati naplatu koja ¢e uslediti u periodu
duzem od zakonom predvidenog perioda za kes naplatu.



RUMENATA MEDUNARODNOG PLATNOG
ROMETA:

Kupac i prodavac u spoljnotrgovinskoj transakciji su u razlicitim
zemljama tj. Prostorno su udaljeni pa platni promet ima karakter
medunarodnog platnog prometa.

Medunarodni platni promet moze biti gotovinski i bezgotovinski.

Gotovinski platni promet u medunarodnim transakcijama je
zanemarljiv i on se odvija u zlatu ili efektivhim valutama.



J€é najvise prisutan u medunarodnom
nom prometu i ostvaruje se kroz primenu brojnih instrumenata
placanja:

Doznaka

Menica

Cek

Kreditno pismo

Dokumentarna naplata tj. Inkaso poslovi
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Dokumentarni akreditiv.
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