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PREDGOVOR 

 

Knjiga Konkurentnost preduzeća i nacionalne ekonomije se koristi kao 

udžbenik na Visokoj poslovnoj školi strukovnih studija u Novom Sadu kao 

osnovna literatura za predmet Nacionalna ekonomija na prvoj godini osnovnih 

strukovnih studija i kao deo literature za predmet Konkurentnost preduzeća i 

privrede na master strukovnim studijama. 

Privreda i preduzeća naše zemlje suočavaju se sa višedecenijskim problemima, 

koji se, pre svega, ogledaju u nedovoljnom ekonomskom rastu i niskoj 

međunarodnoj konkurentnosti. Duboka društvena i privredna kriza proizvodila 

je teške ekonomske posledice, ali je istovremeno i otvarala prostor naučnim 

istraživačima za kritička preispitivanja i sagledavanja ekonomske stvarnosti 

naše zemlje. U tom smislu, zadatak ekonomske teorije nije samo da bude 

pasivan posmatrač i evidentičar ekonomskih zbivanja, već i da svojim naučnim 

dostignućima doprinosi stvaranju naučne osnove za kreiranje i pravilno vođenje 

ekonomske politike zemlje, razvoju domaćih preduzeća i njenom ukupnom 

društveno-ekonomskom razvoju. Oslanjajući se na dostignuća ekonomske 

teorije, raspoloživivost analitičkog instrumentarijuma i statističkih informacija, 

osnovni cilj ovog udžbenika je da omogući studentima da sistematičnim 

proučavanjem ekonomske stvarnosti i konkurentnosti nacionalne ekonomije i 

njenih preduzeća razumeju ekonomske probleme i specifičnosti uslova razvoja 

domaće privrede. 

Udžbenik je pisan prema nastavnom planu i programu Visoke poslovne škole 

strukovnih studija u Novom Sadu. Dr Dragana Đurić autor je četvrtog i šestog 

dela knjige, dr Dejan Đurić autor je prvog, drugog i petog dela, a dr Jelena 

Obradović je autor trećeg dela knjige. 

Za sve sugestije i stručni napor koji su uložili u recenziranju knjige, autori 

izražavaju veliku zahvalnost dr Đorđu Ćuzoviću, profesoru strukovnih studija 

na Visokoj poslovnoj školi strukovnih studija u Novom Sadu  i  dr Slobodanki 

Jovin, profesorki strukovnih studija na Visokoj poslovnoj školi strukovnih 

studija u Novom Sadu.  

 

Novi Sad, 2022. 

Autori 
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Glava I 

 

NACIONALNA EKONOMIJA KAO PRIMENJENA 

MAKROEKONOMSKA DISCIPLINA 

 
1. EKONOMIJA KAO  DRUŠTVENA NAUKA 

 

Pojam "ekonomija" potiče od grčke reči iokos (kuća, gazdinstvo) i nomos 

(pravilo, zakon), tako da se njeno prvobitno značenje može odrediti kao veština 

upravljanja domaćinstvom. Samo na prvi pogled to može delovati začuđujuće 

jer su u suštini i domaćinstva i privreda međusobno tesno povezani. Kao što se 

u domaćinstvima donose odluke o upotrebi ograničenih resursa kojima ona 

raspolažu, tako se i u privredi i celom društvu upravlja oskudnim društvenim 

resursima.  

Oskudnost resursa znači da je moguće ponuditi samo manju količinu nečega od 

one količine koju bi pojedinci želeli da imaju. Zbog oskudnosti resursa koji 

ljudima stoje na raspolaganju, oni su prinuđeni da stalno vrše izbor jer nisu u 

mogućnosti da zadovolje sve svoje želje i potrebe.  

Naučna disciplina koja se najdirektnije bavi problemom oskudnosti jeste 

ekonomska nauka. Ekonomska nauka ili ekonomija stalno traga za odgovorima 

na suštinsko pitanje: kako i na koji način ograničene resurse i dobra dovesti u 

odgovarajuću funkcionalnu i strukturnu relaciju sa neograničenim i rastućim 

potrebama ljudi, kroz naučno objašnjenje suštine ekonomskih pojava i 

predlaganje odgovarajućih ekonomskih politika. Ekonomska nauka, dakle, 

analizira kako treba koristiti retke i ograničene resurse u nekom društvu da bi se 

proizvodila dobra i vršila njihova raspodela između različitih grupa ljudi, s 

ciljem da se optimizira pozitivna razlika između ostvarenih rezultata i troškova.  

Zadatak ekonomske nauke je da glavnim ekonomskim akterima (preduzećima, 

domaćinstvima i državi) pruža moguća teorijska objašnjenja i rešenja 

ekonomskih problema sa kojima se oni svakodnevno suočavaju, kao i da 

doprinese ostvarivanju bržeg i stabilnog ekonomskog razvoja i blagostanja 

ljudi. 

Ekonomija kao nauka pokriva veliki broj tema, a kao najosnovnije zadatke 

ekonomske nauke navodimo sledeće:  

- ekonomija pita šta (koja dobra i usluge) treba proizvoditi, kako ta dobra i 

usluge proizvoditi i za koga treba proizvoditi; 

- ekonomija proučava kretanja u celoj privredi, trendove kretanja cena, 

proizvodnje, nezaposlenosti i spoljne trgovine; 
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- ekonomija je znanje izbora. Ona proučava kako ljudi odabiraju oskudne ili 

ograničene proizvodne resurse (rad, oprema, tehničko znanje i sl.) da bi 

proizveli različite robe (kao što su pšenica, pirinač, odeća, obuća, kompjuteri, 

projektili ili borbeni avioni) i izvršili raspodelu na potrošnju, ratne potrebe ili 

izvoz; 

- ekonomija je nauka o novcu, bankarstvu, tržištu, kapitalu, finansiranju 

privrednog razvoja itd.; 

- ekonomija je proučavanje trgovine između država. Ona pomaže da se objasni 

zašto države izvoze neka dobra i uvoze druga. Uz to proučava uticaje raznih 

ekonomskih i neekonomskih prepreka na državnim granicama; 

- ekonomija je veština privređivanja, odnosno sposobnost pribavljanja 

neophodnih dobara za život; 

- ekonomija omogućava sagledavanje uslova kako ostvariti "maksimalne 

rezultate uz minimalna ulaganja" materijalnih, kapitalnih i kadrovskih 

potencijala, odnosno kako da se raspoloživom količinom resursa ostvari što 

veći pozitivni ekonomski rezultat (Rosić I., Veselinović P., 2006, str.4). 

Lista je dugačka, a mogli bismo je i produžiti. No, ukoliko sažmemo sve 

prethodne definicije, pronalazimo zajedničku misao: 

Ekonomija je naučna disciplina koja proučava osnovna pravila ponašanja 

ekonomskih subjekata i ekonomske zakonitosti u ekonomskim aktivnostima. U 

svakoj epohi razvoja, ekonomija proučava ekonomske aktivnosti, kao i način na 

koji društvo koristi oskudne resurse radi proizvodnje dobara i usluga i vrši 

njihovu raspodelu među članovima društva. 

 

2. POJAM MAKROEKONOMIJE I MIKROEKONOMIJE 

 

Ekonomska nauka se u zavisnosti od načina posmatranja ekonomskih pojava 

može podeliti na: mikroekonomiju i makroekonomiju.  

Mikroekonomija je ekonomska disciplina koja proučava kako domaćinstva i 

preduzaća donose ekonomske odluke i kako međusobno deluju na pojedinim 

tržištima. Mikroekonomija je usmerena na individualne odluke ekonomskih 

subjekata. Ona se bavi pitanjima kao što su: kako se određuju cene pojedinih 

proizvoda - npr. automobila, koliko automobila treba da proizvodi neka fabrika 

ovog proizvoda, zašto pojedinci više vole automobile od bicikala, kako 

proizvođači odlučuju da li da proizvode automobile ili bicikle itd. Ovde je, 

dakle, naglasak na individualnom izboru i analizi faktora koji utiču na izbor 

konkretnog proizvoda ili usluge.  

Za razliku od mikroekonomije, makroekonomija predstavlja granu ekonomske 

nauke koja se bavi analizom ponašanja celokupne privrede, proučavajući 
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međusobne odnose proizvodnje, prihoda, zaposlenosti, cena i drugih 

ekonomskih varijabli. Radi se, dakle, o obliku ekonomske analize čiji je 

predmet istraživanja ukupna ekonomska aktivnost u razmerama jedne 

nacionalne privrede.  

U jednoj nacionalnoj privredi, kao što je npr. privreda Srbije, u svakom 

trenutku se odvija ogroman broj pojedinačnih ekonomskih aktivnosti. Te 

aktivnosti  preduzimaju razni ekonomski akteri na našem tržištu, kao što su: 

preduzeća, država, potrošači, radnici, menadžeri, vlasnici preduzeća i dr. Pri 

tome, svi nabrojani privredni učesnici se ponašaju na različite načine. Neki od 

njih mogu npr. povećavati cene svojih proizvoda ili usluga, drugi te cene mogu 

držati nepromenjenim, dok ih treći mogu smanjivati. Upravo iz tih razloga 

makroekonomija ima zadatak da u tom mnoštvu različitih pojedinačnih 

aktivnosti privrednih subjekata analizira prosek hiljada i hiljada pojedinačnih 

promena ekonomskog ponašanja. 

Makroekonomija je, dakle, fokusirana na šira pitanja ekonomske nauke. Ona, u 

tom smislu, analizu usmerava sa individualnih akcija ka proučavanju ukupnih 

ekonomskih kretanja. Najveći broj glavnih pitanja kojima se bavi 

makroekonomija uključuje (Čobeljić N., Rosić., 1997, str. 4): Šta određuje 

tekući nivo ukupne proizvodnje, nezaposlenosti, cena, spoljne trgovine? Šta 

određuje promene ovih varijabli u kratkom, a šta u dugom roku? Zašto je 

dohodak danas veći nego pre 50 ili 100 godina? Šta uzrokuje recesiju (opadanje 

proizvodnje i zaposlenosti ispod nivoa pune iskorišćenosti resursa tj. ispod 

optimalnog nivoa), a šta ekspanziju (ekonomsko napredovanje)? Šta utiče na 

kratkoročne fluktuacije društvenog proizvoda? Šta su uzroci inflacije tj. opšteg 

porasta cena u privredi? Šta određuje dugoročni prosečni nivo cena u privredi? 

Šta određuje kratkoročne fluktuacije rasta cena? Kako objasniti fenomen 

istovremenog rasta nezaposlenosti i rasta cena? Kakav je značaj trgovinskog 

bilansa, deficita ili suficita na funkcionisanje privrede i šta određuje njegovo 

kretanje u kratkom i dugom roku? Šta određuje komponente agregatne tražnje 

(potrošnja, investicije, državna potrošnja, salgo trgovinskog bilansa) čime je 

definisana agregatna ponuda i šta određuje agregatni proizvod?1 Ovo su samo 

neka od pitanja na koja makroekonomisti pokušavaju da pruže odgovor. 

Različiti uglovi sagledavanja i analize ekonomske stvarnosti i privrednih 

kretanja, ipak nisu dovoljan razlog da makroekonomiju posmatramo potpuno 

odvojeno od mikroekonomije. Naprotiv, ove dve ekonomske discipline su 

                                                      
1 Agregatna tražnja je određena ukupnom potrošnjom pojedinaca i domaćinstava, potrošnjom preduzeća - 
investicijama, potrošnjom i investicijama države i potrošnjom stranaca – neto izvozom. Agregatna ponuda 
je jednaka ukupnoj količini dobara i usluga koja je nacionalna privreda voljna da proizvede pri datom 
nivou cena u određenom vremenskom periodu. 
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međusobno blisko povezane, a razvoj ekonomske nauke u svetu u poslednje 

vreme se sve više usmerava u pravcu proučavanja mikroekonomskih osnova 

makroekonomije. Ovo, između ostalog, potvrđuju i programi ekonomskih 

reformi zemalja u tranziciji koje su prelazak ovih ekonomija na tržišne principe 

poslovanja zasnivale na spoju mikroekonomskih i makroekonomskih reformi 

kao osnovnim pretpostavkama transformacije posmatranih zemalja u moderne 

tržišne privrede.  

  

 

3. PREDMET IZUČAVANJA NACIONALNE EKONOMIJE 

 

Makroekonomija, kao naučna disciplina o ekonomiji kao celini, zasnovana je na 

dinamičnom pristupu. Ona, s jedne strane, pruža naučna objašnjenja 

mehanizama funkcionisanja privreda, a s druge strane, pruža preporuke 

kreatorima ekonomske politike o načinima upravljanja privredom kako bi se 

postigao optimalan privredni razvoj uz postojeću strukturu privrede i 

neophodnost stalnih promena. 

Kao sastavni deo ekonomske nauke, Nacionalna ekonomija se bavi konkretnim 

proučavanjem određene privrede kao velikog ekonomskog sistema. Pojam 

"sistem" je ovde upotrebljen u značenju koji ima u Opštoj teoriji sistema, gde se 

pod sistemom podrazumeva skup povezanih promenjivih koje čine jedinstvenu 

celinu. Celina se ispoljava u okviru sopstvenog načina delovanja, pri čemu 

sastavni elementi (delovi) imaju relativnu samostalnost i aktivno se ponašaju u 

odnosu na okruženje. Polazeći od takvog (sistemskog) pristupa, nacionalnu 

ekonomiju tretiramo kao aktivan (dinamičan) sistem koji se nalazi u sastavu 

jednog još većeg takođe dinamičkog sistema, koji ujedno i čini njegovo 

okruženje. Reč je, naime, o velikom društvenom sistemu u kojem se nacionalna 

ekonomija tretira kao njegov podsistem (Rosić I., 2003, str 18-19). 

Nacionalna ekonomija je primenjena makroekonomska disciplina koja se 

prevashodno bavi proučavanjem celine privrede na prostoru države Srbije. Ona, 

u tom smislu, istražuje stanja i promene u makroekonomskim agregatima, 

uslovima koji ih određuju, te međusobnim odnosima sektora i/ili regiona, 

odnosno pojedinačno ili različito grupisanim prema celini. Kako jedna privreda, 

ma koliko velika i razvijena bila, nije samodovoljna, to Nacionalna ekonomija 

ima u vidu i brojne odlike međunarodne razmene, odnosno celinu raznovrsnih 

ekonomskih odnosa sa inostranstvom (Devetakovic S., Jovanović Gavrilović B., 

Rikalović G., 2005, str. 2). 

Po svojoj strukturi i sadržaju, Nacionalna ekonomija se bavi izučavanjem: 
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- osnovnih makroekonomskih agregata (npr. bruto domaćeg proizvoda, 

njegovih sastavnih komponenata i njihovih međusobnih odnosa), 

- privrednog rasta i razvoja nacionalne privrede,  

- strukture i načina funkcionisanja privrede (privredni sistem).  

- razvojnih potencijala i ekonomskih problema sa kojima se privreda Srbije 

suočava. To su najbitniji problemi kojima se bavi Nacionalna ekonomija kao 

ogranak ekonomske nauke. 

Kvantitet i kvalitet privrednog razvoja (posmatrani kao nerazlučivo jedinstvo) 

izražavaju se u privrednom rastu, odnosno u promenama proizvodne strukture 

privrede. Struktura privrede je uslovljena stepenom razvijenosti podele rada u 

njoj. Razvijenija je ona privreda koja ima razgranatiju podelu rada, što govori i 

o raznovrsnijoj privrednoj strukturi. Najzad, ako ekonomiku određene zemlje 

posmatramo kao naučnu oblast izučavanja jednog konkretnog velikog 

ekonomskog sistema (u savremenom značenju ovog pojma), onda to 

pretpostavlja povezanost tretiranja, kako strukture i strukturnih promena kao 

manifestacije određenih opštih ekonomskih zakonitosti u uslovima date zemlje, 

tako i načina funkcionisanja tog velikog ekonomskog sistema (Rosić, I., 2003, 

str. 18-19). 

Pitanja koja pred nas postavlja ekonomska stvarnost Srbije i na koja odgovore 

treba da pruži Nacionalna ekonomija su veoma brojna. Profesorka T. Đurić 

Kuzmanović navodi neka od najvažnijih pitanja na koja odgovore treba da pruži 

Nacionalna ekonomija kao primenjena makroekonomska disciplina: (Đurić 

Kuzmanović, 2007, str. 8-9) 

- Kakva je ekonomska stvarnost naše zemlje? Zašto je ona takva? Šta u tom 

pogledu čine ekonomisti? 

- Ko, ili koje društvene grupe utiču na ključne ekonomske odluke u društvu? Ko 

ima koristi od tih odluka? 

- Kako se može na optimalan način sprovesti tranzicija nacionalne ekonomije? 

- Koji su najvažniji izvori ekonomskog rasta i potencijali razvoja Srbije? Zašto 

su oni najvažniji?  

- Zašto mali/manji broj stanovništva ostvaruje brzo poboljšanje životnih uslova, 

dok većina ostaje siromašna? 

- Kako je zemlja dospela u problem spoljnog duga i kakve su posledice tog 

duga po ekonomiju i stanovništvo Srbije? 

- Zašto u Srbiji ima toliko nezaposlenih ljudi, i zašto mladi odlaze iz zemlje? 

- Koji je mix između javnog i privatnog ekonomskog sektora najprimereniji 

srpskim uslovima? 

- Kakva je optimalna uloga Vlade u upravljanju srpskom privredom? 
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- Treba li multinacionalne kompanije ohrabrivati da investiraju u ekonomiju 

Srbije i pod kakvim uslovima? 

- Kakav je uticaj Međunarodnog monetarnog fonda (stabilizacioni program) i 

Svetske banke za obnovu i razvoj (strukturna prilagođavanja) na ukupan azvoj 

Srbije, na zaposlenost i životni standard stanovništva? 

- Da li je širenje međunarodne trgovine poželjno sa stanovišta privrednog razoja 

Srbije? Ko zaista ima koristi od trgovine i kako se te prednosti raspoređuju 

između zemalja? 

- Koji je najbolji način za podsticanje razvoja poljoprivrede? Da li je veća cena 

poljoprivrednih proizvoda dovoljna da stimuliše veću proizvodnju hrane, ili su 

takođe potrebne i institucionalne promene (obrazovanje, saobraćajna 

infrastruktura i dr.)? 

- Da li postojeći obrazovni sistem zaista podstiče stanovništvo na razvojni 

napor i razvoj zemlje, ili je on mehanizam koji omogućava izvesnoj društvenoj 

grupi da održi poziciju bogatstva, snage i moći? 

 

Lista pitanja koja u okviru svog predmeta proučavanja postavlja Nacionalna 

ekonomija svakako je duža do navedene. Osim toga, odgovori na postavljena i 

slična pitanja su mnogo kompleksniji nego što se pretpostavlja. Imajući to u 

vidu, osnovni cilj Nacionalne ekonomije je da doprinese sistematičnom i 

sveobuhvatnom razmatranju ekonomskih problema sa kojima se suočava 

privreda Srbije. Oslanjajući se na dostignuća makroekonomske teorije, 

raspoloživivost analitičkog instrumentarijuma i statističkih informacija, 

Nacionalna ekonomija treba da omogući studentima da sistematičnim 

proučavanjem ekonomske stvarnosti Srbije razumeju ekonomske probleme i 

specifičnosti uslova razvoja nacionalne privrede. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Glava II 
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AGREGATNI IZRAZI PROIZVODNJE 
 

1. BRUTO DOMAĆI PROIZVOD KAO MERA EKONOMSKOG 

BLAGOSTANJA 

 

Bruto domaći proizvod BDP (Gross National Product - GDP) je najčešće 

korišćen makroekonomski agregat u Sistemu nacionalnih računa i smatra se 

najboljom merom rezultata ekonomske aktivnosti u jednoj zemlji u datom 

periodu vremena, koji obično iznosi jednu kalendarsku godinu. Bruto domaći 

proizvod je važan makroekonomski agregat sa stanovišta donošenja 

ekonomskih odluka u okviru procesa makroekonomske analize ekonomskih 

procesa i kreiranja ekonomske politike na nivou nacionalne ekonomije (Jednak 

J, Tomić R., 2011, str. 257).  

Ostvareni BDP u jednoj zemlji predstavlja merilo njene produktivnosti i 

ekonomske snage, ali u isto vreme govori i o nivou dostignutog blagostanja 

stanovništva. Kao što nivo blagostanja nekog pojedinca procenjujemo na 

osnovu njegovih prihoda, tako i ekonomsku snagu neke privrede sagledavamo 

uzimanjem u obzir ukupnog prihoda koji zarađuju svi ljudi u toj privredi, a u 

tome nam pomaže bruto domaći proizvod. Razumljiva je otuda potreba da se 

ovaj agregatni izrazi proizvodnje jasno definiše i ukaže na njegovu analitičku 

upotrebu.  

  

1.1. Merenje i definisanje bruto domaćeg proizvoda 

 

Bruto domaći proizvod meri dve stvari odjednom: ukupne dohotke svih u 

određenoj privredi i ukupne izdatke privrede koje ona ima u proizvodnji dobara 

i usluga (Mankju N.G., 2004, str 504-516). Osnovni razlog zbog koga BDP ima 

takvu sposobnost da meri i ukupan dohodak i ukupne izdatke leži u tome što su 

te dve stvari – iste.  

U privredi kao celini, dohoci moraju biti jednaki izdacima. To se objašnjava 

time što u svakoj poslovnoj transakciji postoje dve strane: kupac i prodavac. U 

poslovnim odnosima kupaca i prodavaca važi pravilo da je svaki dinar izdataka 

nekog kupca istovremeno i dinar dohotka za nekog prodavca, te su, stoga, u 

privredi kao celini, dohoci i izdaci uvek jednaki. U tom smislu, bruto domaći 

proizvod privrede možemo izračunati na jedan od dva načina: sabiranjem 

ukupnih izdataka ili sabiranjem ukupnih dohodaka. Pošto svi izdaci u privredi 

na kraju postaju nečiji dohodak, BDP je isti bez obzira na primenjeni način 

njegovog računanja. 
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Bruto domaći proizvod predstavlja tržišnu vrednost svih finalnih dobara i 

usluga proizvedenih u jednoj zemlji u određenom vremenskom periodu (obično 

godinu dana). Ova definicija BDP zahteva malo detaljnija objašnjenja. 

Bruto domaći proizvod izražava tržišnu vrednost dobara i usluga pomoću 

tržišnih cena. Privreda jedne zemlje proizvodi mnogo različitih roba i usluga – 

jabuke, maline, automobile, nameštaj, zdravstvene usluge i dr. Bruto domaći 

proizvod obuhvata materijalna dobra (hrana, nameštaj, automobili), ali i usluge 

(hemijsko čišćenje, frizerske usluge, zdravstvene usluge). Da bismo mogli da 

izračunamo vrednost domaćeg BDP, neophodno je da sve robe i usluge, koje se 

u toku jedne godine proizvedu i prodaju u srpskoj privredi, svedemo na 

jedinstvenu meru vrednosti. To se čini pomoću tržišnih cena. Ako je cena 

malina dvostruko veća od cene jabuka, onda prilikom obračuna BDP-a, 

kilogram malina dvostruko više doprinosi BDP u odnosu na jedan kilogram 

jabuka. 

U definiciji BDP je istaknuto da ovaj makroekonomski pokazatelj predstavlja 

tržišnu vrednost svih finalnih dobara i usluga. On, dakle, u svoj sastav uključuje 

sve ono što je proizvedeno i prodato na legalnim tržištima. U tom smislu, 

potrebno je istaći da postoje i neki proizvodi koji nisu uključeni u BDP, a to su 

oni proizvodi koji se ne prodaju na legalnim tržištima. Tako, BDP npr. ne 

obuhvata proizvode koji su rezultat tradicionalnog ženskog rada u domaćinstvu, 

kao što je pripremanje hrane, negovanje i podizanje dece, ali obuhvata plaćeni 

rad bebisiterki i kućnih pomoćnica. Povrće koje ljudi gaje u svojim 

povrtnjacima za svoje potrebe ne ulazi u sastav BDP, ali ukoliko ti isti ljudi 

povrće kupuju u piljarnicima, onda je njegova vrednost deo BDP. Iz BDP se, 

dakle, isključuju oni proizvodi koji se proizvode i potroše kod kuće i kojima se 

ne trguje na tržištu. 

Samo proizvodnja finalnih roba i usluga ulazi u sastav BDP. Ona roba koja se 

koristi za dalju obradu (proizvodnju) se ne uračunata u BDP. Ovu vrstu robe 

nazivamo međuproizvodima. Ako bi njenu vrednost uključili u BDP on bi bio 

višestruko uvećan. To je zato što je vrednost međuproizvoda već uključena u 

vrednost finalnih proizvoda. Na primer, pretpostavimo da prodavac brašna 

proda kilogram brašna pekari  po ceni od 20 dinara, a da onda pekara od tog 

brašna napravi hleb koji prodaje za 50 dinara. Sada se postavlja pitanje: da li 

obračun BDP treba da obuhvati i cenu brašna i cenu hleba (ukupno 70 dinara), 

ili samo cenu hleba (50 dinara)? Odgovor je da BDP obuhvata samo vrednost 

finalne robe, dakle hleba. Pošto je hleb obuhvaćen BDP-om, a brašno nije, BDP 

se povećava za 50 dinara, a ne za 70 dinara. Ako npr. dva puta obračunamo 

vrednost brašna koje se koristi u pravljenju hleba, jednom prilikom prodaje 
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brašna, a drugi put prilikom prodaje hleba, došlo bi do dvostrukog 

zaračunavanja. 

Obračunom BDP obuhvata se vrednost samo onih dobara i usluga proizvedenih 

u tekućoj godini. Dakle, prodaja upotrebljenih proizvoda se ne uključuje kao 

deo BDP. Kada npr. fabrika "Fiat automobili Srbija" proizvede i proda novi 

automobil u tekućoj godini, tržišna vrednost tog automobila obuhvata se 

obračunom BDP. Međutim, kada jedna osoba proda polovni automobil nekoj 

drugoj osobi, vrednost novog automobila ne uključuje se u sastav BDP. 

Bruto domaći proizvod predstavlja tržišnu vrednost ukupne proizvodnje 

ostvarene u jednoj zemlji, bez obzira na vlasništvo nad korišćenim faktorima 

proizvodnje. Dakle, BDP u svoj sastav uključuje samo one proizvode koji su 

proizvedeni unutar granica jedne zemlje. Na primer, kada srpski državljanin 

obavlja privrednu aktivnost u Rusiji i u toj zemlji proizvodi neka materijalna 

dobra uli usluge, vrednost tih dobara i usluga predstavlja deo BDP Rusije, a ne 

Srbije. Međutim, kada američki državljanin privremeno radi u Srbiji, njegova 

proizvodnja predstavlja deo srpskog BDP. 

Definisanje BDP i opis njegovog obračuna treba da uključi i tzv. postupanje sa 

zalihama (Mankju G., 2005, str. 19). Ako pretpostavimo da je jedna fabrika 

proizvela robu koju nije uspela da proda, postavlja se pitanje kako ova situacija 

utiče na obračun BDP. Odgovor na ovo pitanje zavisi od toga šta biva sa 

neprodatom robom.  Pretpostavimo prvo da se roba pokvarila. U ovom slučaju, 

fabrika je platila više za nadnice radnika koji su učestvovali u proizvodnji 

pomenute robe, ali ujedno nije ostvarila veći prihod, tako da se profit firme 

smanjio za iznos za koji su se povećale nadnice. Ukupni troškovi u privredi se 

nisu smanjili, zato što niko nije kupio robu. Ukupni dohodak u privredi se 

takođe nije promenio, mada je on sada raspoređen više u vidu nadnica (dohodak 

radnika), a manje u vidu profita (dohodak preduzetnika). Pošto nije došlo do 

promene ukupnih troškova, niti je promenjen ukupan dohodak, BDP se nije 

promenio. 

Sada pretpostavljamo da se roba nalazi na zalihama radi kasnije prodaje. Dakle, 

vlasnici firme praktično "kupuju" robu za zalihe firme tj. povećavaju potrošnju 

na zalihe. U ovom slučaju ne dolazi do smanjenja profita firme, iako je firma 

platila nadnice radnicima angažovanim u proizvodnji ove robe. Pošto veće 

zarade radnika povećavaju ukupan dohodak, a veća potrošnja na zalihe 

povećava ukupno trošenje tj. ukupne izdatke, BDP privrede se uvećava. 

Šta se događa kasnije, kada firma rasproda robu sa zaliha? Ovaj slučaj je sličniji 

prodaji upotrebljene robe. Sada dolazi do rasta trošenja potrošača koji kupuju tu 

robu, ali i do istovremenog smanjenja tj. dezinvestiranja firme u zalihe. Ovo 

negativno trošenje firme neutrališe pozitivnu potrošnju potrošača, tako da 
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rasprodaja zaliha ne utiče na BDP. Dakle, opšte pravilo jeste da kada firma 

povećava svoje zalihe robe, ova investicija u zalihe računa se kao trošak za 

vlasnike firme. Zato proizvodnja za zalihe povećava BDP koliko i proizvodnja 

za prodaju. 

Bruto domaći proizvod svakako predstavlja najznačajniji indikator nivoa 

ekonomskog blagostanja neke privrede. Međutim, on ime i neke nedostatke, 

tako da ne predstavlja savršenu i sveobuhvatnu meru nivoa i kvaliteta 

ekonomskih aktivnosti jedne zemlje. Kao što smo ranije istakli, BDP ne 

obuhvata vrednost onih roba i usluga koje nisu prodate na tržištu, te iz tog 

razloga njegova vrednost biva potcenjena. On, takođe ne obuhvata ni vrednost 

dokolice tj. slobodnog vremena u kome takođe dolazi do određene potrošnje. 

Kao jedna od nesavršenosti bruto domaćeg proizvoda navodi se i činjenica da 

on ne odražava u potpunosti promene u kvalitetu proizvodnje. On nije realan 

pokazatelj trendova u proizvodnji tokom vremena, jer ne odslikava tehnološka 

poboljšanja postojećih proizvoda, ni kontinuirani proces uvođenja novih 

proizvoda, niti smanjenu korisnost drugih proizvoda tokom vremena. Osim 

ovoga, BDP ništa ne kazuje o raspodeli dobara i usluga između stanovništva. 

Prosečni BDP po stanovniku nam ništa ne govori o nejednakostima u njegovoj 

raspodeli. BDP uvek izražava prosečnu veličinu, što znači da zaboravlja na 

raspodelu dohodaka između profita i plata, kao i na raspodelu između različitih 

sektora i regiona (Đurić Kuzmanović T., 2007, str. 64). 

Iako ne predstavlja u potpunosti savršenu meru vrednosti i kvaliteta 

ekonomskih aktivnosti u jednoj zemlji, može se reći da je BDP najprihvatljiviji 

i najkorišćeniji način sintetičkog izražavanja i merenja nivoa privrednih 

aktivnosti. 

 

1.2 Ostale mere ekonomskog i društvenog blagostanja 

  

Sistem nacionalnog računa obuhvata i druge mere nacionalnog dohotka koje se 

po definiciji neznatno razlikuju od bruto domaćeg proizvoda. U tom smislu, 

posebno apstrofiramo Bruto nacionalni proizvod BNP (Gross National Product 

– GNP). Bruto nacionalni proizvod (GNP) obuhvata vrednost finalnih dobara i 

usluga proizvedenih unutar ili van granica jedne zemlje tokom jedne godine, 

čijom prodajom stanovnici te zemlje ostvaruju dohotke. On, dakle, uključuje 

sve dohotke domaćih lica koji su ostvareni ekonomskim aktivnostima u zemlji i 

inostranstvu.  

Bruto nacionalni proizvod predstavlja bruto domaći proizvod uvećan za 

dohotke koje su stanovnici date zemlje ostvarili u inostranstvu i umanjen za 

dohotke koje su stranci ostvarili u datoj zemlji. Na primer, kada građanin Srbije 


